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财联社（上海，记者
韩理）讯，
伴随着券商业务机构化、服务专业化的潮流，如何满足机构投资者对于多市场全品
种、多交易中心、极速交易等专业化服务需求，打造有效的技术服务平台和自身差
异化特色服务，是每一个寻求突围的券商需要面临的问题。有报告分析，到2025年
底，机构业务将占券商交易总量的65%~70%，机构将成为市场流量主体。

5月21日，在2021外滩量化峰会上，恒生电子推出全新一体化机构投资交易平台。
据了解这个交易平台是基于高性能平台LDP，通过软硬件整体调优，满足专业机构
投资者对于极致交易速度的追求。除极速之外，还具有开放性、插件化、可视化等
优势。

会后，恒生电子副总裁张慧海、恒生电子产品专家杨彬、恒生电子解决方案专家袁
奇等人接受了财联社的采访。在采访中张慧海形象的把这个平台比喻成一个整车：
极速交易或者极速行情，仅仅是券商或者私募业务场景里的一个环节，它就是一个
交易指令执行的环节，上面还有很多的服务，包括接入的服务、算法、策略、资产
管理的服务等。恒生在做整车的时候，会先做好一个车架（LDP），在此之上可以
接恒生的部件，券商也可以装他们自己的零件，也可以让自研的算法和策略接进来
，也可以支持用第三方的算法嵌入到交易里，从而提供差异化的服务给机构客户。

财联社对恒生电子副总裁张慧海等人的采访实录如下:

为量化私募赋能方面

财联社：新一代LDP取名“高性能”是什么原因？高性能有什么特别的地方，是不
是代表了一个技术的巅峰？

张慧海
：主要是为了区分以前交易的处理速度或行情的处理速度。我们觉得高性能会把公
司的交易、行情处理提升到更高的高度，所以就成立了联合项目组，叫高性能联合
小组，主要的功能是构建新一代的交易基础设施，目标是将交易从毫秒级提升到微
秒级，并向纳秒级迈进，这就是量化的指标了。

财联社：交易效率和速度的加快对私募的哪些策略最有效？

张慧海
：从私募本身来说，不是所有的业务场景都需要这么高性能的交易，有一些业务场
景，比如需要抢单的、交易频率比较高的、日内交易等，只有这些场景需要用到高
性能。但往往这种高频交易的交易量特别大，放大倍数比普通的私募股票交易好几
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十倍，他们是券商心目中的优质客户，所以对这块非常看重。

财联社：监管部门是不是对这种高频交易有一定的约束？ 

杨彬
：高性能不能简单理解成高频，实际上高性能解决的是整个机构客户交易过程中执
行环节的问题。执行取决于几方面，比如说执行效率、成交率。另外可以解决组合
策略滑点问题。为什么要用算法交易？算法交易能减少它的滑点，侧面提高它的收
益率。好的算法，甚至可以帮助公募基金、量化基金提高1%、2%的收益，所以它
对业务是有帮助的。

而高频交易在全球范围内都是有争议，这是取决于市场公平性探讨的问题。所以，
高频交易是非常小众的群体，但它有它存在的合理性。

财联社：恒生电子是如何为量化私募做交易赋能的？

张慧海
：我们更多是从业务需求出发为量化私募赋能。比如一体化风险控制，在交易过程
中私募要看整个盘子的净值、回撤等，但是资产又分布在多个券商，同一只产品分
布在多个平台上。现在大部分券商为私募打通的仅仅是交易，虽然交易通道打通了
，但资产、风控等并没有打通。

而恒生不仅服务于券商，也服务私募、信托、保险、银行理财子公司等客户，很多
客户用的系统也是恒生提供的。比如，我们和信托AM3直接对接，它的资产风控就
可以直接对接进来，银行理财子公司的O32直接跟我们现有的基本服务平台对接，
也能把相应的管理能力直接对接进来，可以在这方面帮助客户。

券商自研极速交易方面

财联社：这两年券商都在发展极速交易系统，量化在私募发展得比较好，券商是这
两年才开始做极速交易系统，您觉得在券商这边的发展前景怎么样？而在发展上也
不平衡，不知道您怎么看待目前行业的这种发展？

张慧海
：我觉得极速交易是一场新的军备竞赛，没有最快，只有更快，真的是有“道高一
尺、魔高一丈”的能力。一开始，大家还是在软件链路的层面调优、想办法，目前
已经开始在硬件方面发力，把硬件FPGA技术、GPU技术应用起来。这样的话，整
体的投入会非常高，可能有些券商在这方面不一定会投入那么大。
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财联社：您觉得这种技术投入大概是多大的成本？行业有没有个平均值？

张慧海：
每家供应商不同，基本是以服务的模式提供的，比如一块FPGA卡一个月多少钱，
这个成本是非常高的，比软件高出很多。确实有一些业务发展得比较快并且有相应
业务场景需求的，就会用上相关的技术。有一些券商可能没有这样的客群，或者说
本身对成本的考虑比较多，可能就不太会用这样的系统。

财联社：券商搭建极速交易系统，您觉得在引入第三方厂商的前提下，券商和券商
之间有什么差异化？

张慧海：
恒生的LDP的低时延总线是一个开放式的架构。只要符合相应的通信协议，各种各
样的算法和策略、自研的模块和自研的风控都可以接入进来。所以，即使不同券商
使用的都是恒生的统一的机构服务平台，但里面每家嵌入的模块都是不一样的，从
而形成券商自有的特色服务。

比如每家的风控要求程度不一样，需要嵌入的风控管理模块就不太一样；或者说自
己有一套投资策略也想接入进来，在执行过程中帮助我们提高收益率；或者说券商
有一些自己的算法，能够降低冲击成本和交易成本，也可以把它接进来。甚至一个
券商的系统里，既有恒生的算法，也有第三方的算法，又有券商自研的算法，每笔
交易还可以选择不同的算法执行。

基金投顾业务方面

财联社：恒生电子在券商开展公募基金投顾过程中扮演什么样的角色？

袁奇：
我们已经为很多获得了公募基金投顾试点资格的金融机构提供解决方案，同时很多
正在积极申请后续基金投顾试点资格的金融机构，也选择恒生作为他们基金投顾业
务的软件供应商。

在为机构提供服务的过程中，我们的公募投顾解决方案也在不断迭代，目前已形成
了一套覆盖策略生产、组合管理、营销展业、投顾交易、策略监测、业绩跟踪和投
顾服务的全流程一体化的解决方案。

像恒生电子旗下子公司商智神州研发的资产配置系统，属于公募基金投顾里最核心
的一套系统，可以实现组合配置的有效性，为业务赋能。
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财联社：在和他们合作过程中，觉得券商在基金投顾方面需要解决什么问题？ 

袁奇：
券商对公募基金投顾的整体投入还是比较大的，包括组织架构的调整，包括产品的
引入、产品的组合，都要专业的人士、专业的团队，还需要一些隔离，所以从规章
制度上，券商也要进行调整。有些大券商本身就有一些私人银行的业务，在此基础
上改一改就可以做了；而有些券商没有私人银行业务，就要重新建立这套体系。

不过恒生有整体的公募投顾解决方案，除了给券商提供技术方案之外，还有咨询的
价值，帮助客户把整套体系搭建起来，将来这套体系也可以迁移到私人银行业务。

财联社：您觉得券商在投顾业务中有什么优势吗？

张慧海：
券商的优势是对产品的理解和穿透式的分析。相比其他金融机构来说，证券公司更
懂二级市场，做配置的时候会更了解其中的风险和收益，做更好的组合评议。 另外
，交易通道在券商手中，券商还有专门的研究所、投资机构。所以，我觉得券商做
投顾业务是非常有优势的。

财联社：您觉得基金投顾业务中，跟券商和公募合作二者有什么不同的点？ 

张慧海：
可能是配置产品选择方面。在公募投顾领域里，券商算是中介方，会配置多种多样
的底层产品。公募基金有自己的产品，资产的组合与配置方面，会偏向于配置自己
的内部产品。

此外，券商在公募基金投顾业务的基础上，还可以继续发展私人银行业务，可能会
配置私募，这个体系将来会继续往后延伸。
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